kv business school
zurich

mein bildungspartner.

Eidg. Fachausweis

Technischer Kaufmann / Technische K auffrau (mit
Zwischenabschluss H('jhgrdes Wilr)tschaftsdiplom HWD kv
upoo

Technische Kaufleute sind gefragte Generalistinnen und Generalisten. Dieser fundierte Bildungsgang
vermittelt kaufmannische und flhrungstechnische Kompetenzen, mit denen Sie Managementaufgaben
praxisbezogen anaysieren und |6sen konnen.






Kurzbeschrieb Sie haben eine handwerkliche bzw. industrielle Ausbildung absolviert und mdchten sich fir
verantwortungsvolle Fiihrungsaufgaben im Betrieb empfehlen? Die Nachfrage nach Fachleuten mit
technischem Versténdnis und betriebswirtschaftlichem Know-how ist sehr hoch, denn dank ihrer
zusétzlichen Qualifikation verstehen sie betriebswirtschaftliche Zusammenhénge und kénnen
M anagement-Entschei dungen nachvollziehen oder selber treffen — ein entscheidender Vorteil. Als
Technischer Kaufmann / Technische Kauffrau sind Sie somit ein unverzichtbarer Kommunikator an der
Schnittstelle zwischen Technik und Management in den unterschiedlichsten Unternehmen und den
verschiedensten Branchen wie Industrie, Gewerbe, Verwaltung und Dienstleistung. So kénnen Siein
samtlichen Bereichen der betrieblichen Leistungserstellung, wie Einkauf, Verkauf, Marketing, Supply
Chain Management, Qualitdtsmanagement, Prozessgestaltung, Kundendienst sowie Informatik und
Organisation anspruchsvolle Aufgaben Gbernehmen.

Basierend auf der Prifungsreform wurde der Lehrgang durch ausgewiesene Profis von kv edupool
komplett Uberarbeitet, und Sie profitieren von Top-Dozenten mit viel Praxiserfahrung und Know-how im
Prafungswesen.

Der Lehrgang ist in drei Stufen gegliedert. In der ersten Stufe erhalten Sie die Basisschulung in den
betriebswirtschaftlichen Féchern. Auf dieser Basis kdnnen Sie das Hohere Wirtschaftsdiplom (HWD) kv
edupool erwerben. Anschliessend vertiefen Siein der zweiten Stufe Ihr Wissen und Kénnen in allen
Handlungsfeldern und werden optimal auf die eidg. Priifung vorbereitet. Am Ende jedes Semesters
werden promotionsrel evante Prifungen zur Standortbestimmung durchgefihrt.

In der letzten Stufe runden wir diesen sehr attraktiven Lehrgang ab, indem Sie hochprofessionell auf die
schriftlichen und mindlichen Prifungen vorbereitet werden. Zusétzlich zur Prifungsvorbereitung im
Unterricht findet zweimal ein 2-tagiges | ntensiv-Pr (fungstraining statt (schriftlich und mindlich),
das von fulhrenden Dozentinnen und Dozenten geleitet wird. ( )

kv business school
zirich
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Warum Sieden TK-L ehrgang bel uns machen sollten:

e Uberdurchschnittlichen Prifungserfolg

o Top Dozenten mit viel Praxiserfahrung und Know-how im Prifungswesen

e Forderung von vernetztem Denken anhand eines Management Games

o Vertiefte Unterstiitzung der Studierenden: Lerntechnik-Modul, Semesterprifungen als volltégige
Prifungssimulation, Ermittlung des L ern-Zwischenstandes

Forderung von erfolgreichen und qualitativ hochstehenden Klassen

o Zwischenabschluss Héheres Wirtschaftsdiplom HWD kv edupool nach 2 Semestern

e Optimale Prifungsvorbereitungen: Je 2 Tage Intensiv-Prifungstraining mindlich und schriftlich

Nutzen des TK-Abschlusses

Berufliche Weiterentwicklung und Karrierechance
Potentielle Steigerung des Einkommens

Breiter Einsatzbereich

Eidgendssisch anerkannter Titel

Fundierte betriebswirtschaftliche Kenntnisse
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https://www.youtube.com/watch?v=8FvgvjBzaCA&t=4s

Zielgruppen Sie bringen einen technischen oder handwerklichen Hintergrund mit und méchten I hre bestehenden
Fahigkeiten mit betriebswirtschaftlichem Wissen erweitern, um verantwortungsvolle Fach- oder
Fuhrungspositionen im Unternehmen tbernehmen zu kdnnen oder um in die gesamtheitliche Fihrung
eines KMUs zu wechseln.

Berufsbild ¢ Die Technischen Kaufleute (TK) sind ausgewiesene Fach- und Fihrungspersonen in der Koordination
und Leitung von fachlichen und/oder interdisziplindren Teams und Projekten. Sie bearbeiten
unternehmerische Fragestellungen hauptsachlich im technisch-betriebswirtschaftlichen Umfeld.

o Generalistisch ausgebildet bringen sie ein fundiertes Versténdnis fir das Unternehmen und sein
Umfeld in seiner Ganzheit auf. Sie agieren in verschiedenen Rollen, die ein betriebswirtschaftliches
Know-how bedingen und sind in kleineren, mittleren und grossen Unternehmen tétig.

¢ In kleinen Unternehmen nehmen sie umfassende Fiihrungsaufgaben wahr, in grésseren leiten sie
Organisationseinheiten mit einem vertieften Versténdnis der vor- und nachgel agerten Bereiche.

Webcode FDTK

Kompetenzstufe

Dauer 4 Semester

Lernort Bildungszentrum Sihlpost, direkt beim HB Zirich

Preis Betrag CHF
Kurskosten 15'900.—
Meinelernbox ( ) 1'230.—
Intensiv Prifungstraining 850.—
Gesamtpreis 17'980.—
Bundesbeitrag* —8990.—
Effektive Kurskosten abziiglich Bundesbeitrag 8'990.—

n BUNDESBEITRAG

*Bel diesem Lehrgang profitieren Sie von Bundesbeitrégen in Hohe von bis zu 50 % auf Kurs- und
Lehrmittelkosten. Dies gilt nur, wenn Sie zur eidg. Prifung antreten. Die KV Business School Zirich
stellt IThnen den Gesamtpreisin Rechnung. Sie beantragen die Riickerstattung nach absolvierter eidg.
Prifung direkt beim Bund.

Ratenzahlung

Standardmaéssig erhalten Sie pro Semester eine Rechnung. Auf Wunsch kdnnen Sie die
Semesterrechnungen in jewells 3 Raten bezahlen. Bei Ratenzahlung wird eine Geblhr vonCHF 45.—
pro Semester verrechnet. Beachten Sie dazu unsere :

Preisinfo Externe Prifungsgebihren
Bitte beachten Sie die externen Prifungsgebiihren der Prifungstrager und .
Anschluss Der eidg. Fachausweis Technischer Kaufmann/Technische Kauffrau ist in der Praxis anerkannt und wird
von Firmen als Qualifikationsmerkmal stark nachgefragt. Zudem berechtigt er Sie mit entsprechender
Praxiserfahrung zum Studium an der , zur Teilnahme an

weiteren eidg. Diplomausbildungen sowie zum Betriebswirtschafts-Studium an der Fachhochschule
Nordwestschweiz.



https://www.kv-business-school.ch/kompetenzstufen
https://www.kv-business-school.ch/meinelernbox
https://www.kv-business-school.ch/node/425
https://www.kv-business-school.ch/sites/default/files/2022-02/2022_01_01_Umgang mit Raten.pdf
https://www.anavant.ch/
http://www.edupool.ch/de/
https://www.kv-business-school.ch/node/262
https://www.kv-business-school.ch/node/422

Themen

Total ca. 640 Lektionen in den folgenden Handlungskompetenzber eichen:

Mitgestalten der Unternehmensfiihrung

Gestalten von Geschéftsmodellen und Innovationen
Fuhren von Mitarbeitenden

Gestalten von Arbeits- und Geschéftsprozessen
Gestalten des Supply Chain Management
Interagieren mit Kund/innen

Einsetzen von Arbeitsmethoden und -technologien
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Methodik

Handlungskompetenzorientiert/-Ubergreifend
Vernetzt

Praxisnah / Praxisanwendungen
Selbststudium

Workshops

Coachings

Présenzunterricht vor Ort

Zwischenpr ifungen

Promotionsprifung
Im Verlaufe des ersten Semesters findet eine Promotionspriifung statt. Bel einer ungeniigenden
Durchschnittsnote erfolgt der Ubertritt ins 2. Semester provisorisch.

Semester prifungen

Ende des zweiten und des dritten Semesters findet jeweils eine obligatorische Prifung Uber den bereits
erlernten Stoff statt. Die Weiterfilhrung der Ausbildung fur Studierende, deren Ubertritt ins 2. Semester
provisorisch erfolgte, setzt an der 2. Semesterpriifung eine geniigende Durchschnittsnote voraus.

I ntensiv-Prifungstraining

Am Ende des Lehrgangs finden Abschlusspriifungen statt, welche im Rahmen eines Intensiv-
Prifungstrainings besprochen werden. Die Studierenden werden damit optimal auf die eidg. Prifungen
vorbereitet.

Bildungsziele

Mitgestalten der Unternehmensfiihrung

Gestalten von Geschaftsmodellen und Innovationen
Fuhren von Mitarbeitenden

Gestalten von Arbeits- und Geschéftsprozessen
Gestalten des Supply Chain Managements
Interagieren mit Kund:innen

Einsetzen von Arbeitsmethoden und -technologien




Voraussetzungen Fur die Weiterbildung gelten die von der Trégerschaft definierten Zulassungsbestimmungen.

Abschlussprufung

Zugelassen wird, wer folgende Voraussetzungen fur die Prifungen ab 2020 erfillt:

o Eidg. Fahigkeitsausweis plus 3 Jahre Berufserfahrungen im technischen Bereich bis zum 31. August
des Priifungsjahres

e oder eidg. Berufsattest (EBA) plus 5 Jahre Berufspraxis mit technischer Tétigkeit bis zum 31. August
des Priifungsjahres

o Wer eine Umschulungsverfligung seitens 1V hat, wird zu den Priifungen zugel assen

o Fehlende Lehre wird grundsétzlich nicht zugel assen:

e Bei Migrationshintergrund ist ein Papier/Nachweis einer Aushildung nétig

Zu beachten:

o Teilzeitarbeit von 80 % wird als Vollzeit anerkannt

o Militérzeit in einem technischen Bereich wird anerkannt, wenn zugleich keine Anstellung bestand

e DielLehrzeit wird nicht als Praxis anerkannt, somit kann die Berufspraxis erst vom Abschluss der
Grundausbildung angerechnet werden.

- |
W ' 2024 2023 2022
‘ CH Durchschnitt 67%  66.4% 68.6%
Erfolgsquoten an eidg. Priifungen
Prifungstr ager Trégerschaft sind die folgenden Organisationen der Arbeitswelt:

e Schweizerischer Verband technischer Kaderleute
o Hoheres Wirtschaftsdiplom (HWD):

Beide Trégerschaften sind fir die ganze Schweiz zusténdig.



https://www.anavant.ch/ausbildung/
https://anavant.ch/wp-content/uploads/2024/03/Berufsfelder_technische_Taetigkeiten.pdf
http://www.anavant.ch
http://www.kv-edupool.ch

Anmeldung zu den Varianten dieses Bildungsgangs

Montag, 07.45 -15.50 Uhr

Erster Kurstag 15.08.2025

Letzter Kurstag 25.09.2027

Zusétzlich jeden sechsten Samstag ganztags

Kick-Off: Freitag, 15. August 2025 (18.30-20.00 Uhr)
Erster Schultag: Montag, 18. August 2025, 07.45-15.50 Uhr

Freitag, 07.45 - 15.50 Uhr

Erster Kurstag 15.08.2025

Letzter Kurstag 25.09.2027

Zusétzlich jeden sechsten Samstag ganztags

Kick-Off: Freitag, 15. August 2025 (18.30-20.00 Uhr)
Erster Schultag: Freitag, 22. August 2025, 07.45-15.50 Uhr

Freitag, 13.15 - 20.50 Uhr

Erster Kurstag 15.08.2025

Letzter Kurstag 25.09.2027

Zusétzlich jeden sechsten Samstag ganztags

Kick-Off: Freitag, 15. August 2025 (18.30-20.00 Uhr)
Erster Schultag: Freitag, 22. August 2025, 13.15-20.50 Uhr

Samstag, 07.45 - 15.50 Uhr

Erster Kurstag 18.08.2025

Letzter Kurstag 25.09.2027

Zusétzlich jede dritte Woche Abendunterricht von ca. 18.00 bis 21.30 Uhr

Kick-Off: Montag, 18. August 2025 (18.30-20.00 Uhr)
Erster Schultag: Samstag, 23. August 2025, 07.45-15.50 Uhr
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Jessica Batalla



Beratung

2 A
Deblis Piazzi
L ehrgangseitung

Lernen Sie diesen Bildungsgang kennen

Nachste | nfoanlasse

Fir Details auf Datum klicken.

e Montag, 28. April 2025, 18:30, online
e Montag, 16. Juni 2025, 18:30, hybrid
e Montag, 27. Oktober 2025, 18:30, hybrid

KV Business School Zirich
Bildungszentrum Sihlpost
Sihlpostgasse 2

Postfach

CH-8031 Zirich

T +41 44 974 3000


https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/hwd-technische-kaufleute/node/mo-28042025-1830
https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/hwd-technische-kaufleute/node/mo-16062025-1830
https://www.kv-business-school.ch/infoanlass/hwd-technische-kaufleute/node/mo-27102025-1830

